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L A  S T R A T E G I E
G O - T O - M A R K E T

Une stratégie de Go to Market vise principalement à :

Comprendre & Connaître :

Son Marché/ concurrents

Ses Clients

Son Produit/ Entreprise et ses atout

Pour définir :

Sa proposition de valeur clé

Ses réseaux de distribution clé

Ses moyens/ réseaux de communication

Sa proposition de valeur clé
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D E F I N I R  
S O N / S E S  P E R S O N A E

W H O  :
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Comprendre à qui  l'on s'adresse et quels  sont ses

contraintes/  attentes

Afin de définir au mieux en quoi notre produit répond à

ses attentes / lui résoud  ses problèmes

DÉFINITION DE VOS 3 À 4  PROFILS

PERSONNAE "TYPE"

1H DE VISIO AVEC VOS  COLLABORATEUR

COMMERCIAL/  MARKETING

PUIS SOURCING WEB & RÉSEAU



W H A T  :
D E F I N I R  S A  
P R O P O S I T I O N  D E  V A L E U R

J'aide mes clients  XXX

A  XXXX

En leur  proposant XXX
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2H DE VISIO/ BRAINSTORMING AVEC VOS

ÉQUIPES COMMERCIAL/ PRODUIT 

AFIN DE BIEN EN  COMPRENDRE LES

CARACTÉRISTIQUES/DIFFÉRENCES 

VS CONCURRENCE ET REMPLIR ENSEMBLE

LA CARTE DE PROPOSITION DE VALEUR

CR DES ÉCHANGES/FOURNITURE DES

TEMPLATES 

AFFINAGE DE LA PROPOSITION DE

VALEUR CLÉ & DU POSITIONNEMENT

PRODUIT



D E F I N I R  
S O N  P O S I T I O N N E M E N T  D E  M A R Q U E

W H Y  :
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Pourquoi nous faisons du Business  et en quoi cela nous

rend-il  unique?

1H DE VISION AVEC LE DIRIGEANT

PROPOSITION DE 3 PISTES DE WHY À

VALIDER

https://www.ted.com/talks/simon_sin

ek_how_great_leaders_inspire_actio n?language=fr 

https://www.ted.com/talks/simon_sin%20%20ek_how_great_leaders_inspire_actio%20%20n?language=fr
https://www.ted.com/talks/simon_sin%20%20ek_how_great_leaders_inspire_actio%20%20n?language=fr
https://www.ted.com/talks/simon_sin%20%20ek_how_great_leaders_inspire_actio%20%20n?language=fr


W H E R E  :
D E F I N I R  
S O N  M A R C H E  C I B L E

Quel Marché nous adressons  

Quelle est sa taille

Quel segment de marché nous souhaitons adresser plus spécifiquement

Quels sont les concurrents sur ce marché

Et quelles sont nos forces par rapport à eux (Analyse SWOT)
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OFFRE SPÉCIFIQUE SUR LE MARCHÉ DE LA

MOBILITÉ DOUCESI NOUVEAU MARCHÉ : 5

JOURS



D E F I N I R  
S O N  P O S I T I O N N E M E N T  D E  M A R Q U E

H O W  :
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2H DE VISIO AVEC LE DIRIGEANT  

PROPOSITION DE CANVA

1H DE VISIO DE RENDU/ AFFINAGE



H O W  :
L E  F U N N E L
D E  V E N T E

Proposition d'un funnel de vente à mettre en place 

(= C’est à dire du cheminement entre le 1er contact que vous avez avec un  prospect

jusqu’au moment où il devient acheteur de vos produits  ou services.)
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RECOMMANDATIONS D'ACTIONS 

ET OUTILS À CHAQUE PHASE DU FUNNEL



L A  R O A D M A P
D E  M I S E  E N  M A R C H E

W H E N  :
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A DÉFINIR PAR LES ÉQUIPES DU CLIENT

LE CONSULTANT FOURNIRA SUR LE SUJET

DU VÉLO UN PLANNING DES GRANDS RDV  

MOBILITÉ (FRANCE + EXPORT)



Présentation Finale de la Stratégie de GO –TO-MARKET aux équipes de  l'entreprise

Réponse aux questions des collaborateurs

S Y N T H E S E
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V I S I O  D E
C O M P T E - R E N D U

RENDU D'UN PPT COMPLET AVEC L'ENSEMBLE DE LA STRATÉGIE GO TO MARKET



M E R C I  D E  V O T R E
A T T E N T I O N

M Y S T A R T U P S T U D I O

n i c o l a s @ m y s t a r t u p s t u d i o . e u

S u n d e v e d s g a d e  2 5  S T  
1 7 5 1  C O P E N H A G E N
D A N E M A R K

h t t p s : / / m y s t a r t u p s t u d i o . e u


